FORMATION #MODULE 3 am
Les regles d’'or du merchandising

Mon offre est-elle claire et
lisible pour mon client ?

Cette formation est trés opérationnelle, elle

) o N Quelles sont mes
permet d'acquérir les regles de base du connaissances et celles de
merchandising dans le point de vente. mon équipe en
Il s'agit de donner aux équipes terrain les merchandising ?
best practices et de créer une dynamique Mes produits

au sein de I'équipe autour d'un projet sont-ils bien mis
commun : optimiser le point de vente et en valeur ?
les lincaires ! : aote B intégrer dans mon
En bonus, savoir comment gagner en quotidien ces régles
efficacité et acquérir une organisation
quotidienne pertinente.

Je veux pouvaoir

Jeveux acquérir les regles
de base d'un
merchandising efficace

LES OBJECTIFS DE LA FORMATION

/ \ Tester ses connaissances en merchandising
Maitriser les regles d'or du merchandising

\ J Savoir intégrer ces best practices dans son quotidien
Créer une dynamique au sein de I'équipe autour d'un projet
commun

LES ELEMENTS ABORDES

Chaque regle est expliquée et illustrée avec les « do » et les
«don't»

Savoir se mettre a la place de son client

Intégration tres opérationnelle de ces regles dans le quotidien
(taches journalieres, hebdomadaires et mensuelles)
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LES MODALITES

Nombre de participants : 10 personnes maximum
Public : Equipes siege, Equipes terrain

Durée: 4 heures

Lieu : a définir



